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Kooperationen erfolgreich planen:  
 
■ die richtigen Schritte zum Aufbau 

von erfolgreichen Kooperationen 
bzw. Gesundheitsnetzen 

 

■ Grundlagen und Praxiswissen 
 
 

 

■ von renommierten Autoren aus 
Praxis und Hochschule 
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Kooperationen planen und auf den Weg 
bringen: Die isolierte Leistungserbrin-
gung in der Einzelpraxis ist nicht mehr 
Ziel führend. Im zunehmenden Wettbe-
werb werden auf breiterer Basis nur 
noch kooperative Versorgungskonstella-
tionen wie Ärztenetze, medizinische 
Versorgungszentren und integrierte 
Versorgungsstrukturen oder medizini-
sche Versorgungszentren überleben.  
 
Dies wird vor allem auch deutlich durch 
das zunehmende Engagement von Kran-
kenhäusern in kooperativen Versor-
gungsstrukturen, z.B. als Träger oder als 
Partner von Medizinischen Versorgungs-
zentren. Für die Planung und Initiierung 

von kooperativen Strukturen bzw. Ge-
sundheitsnetzwerken liegen weder 
umfassendere Handlungsanweisungen 
vor, noch gibt es dafür spezifisch qualifi-
ziertes Personal. Das neue Buch zielt 
auf den (zukünftigen) 
„Netzwerkinitiator“ und vermittelt das 
Handwerkszeug zur Initiierung von 
Kooperationen und Gesundheitsnetzen. 
Der Leser wird mit wichtigem Grundla-
genwissen wie z.B. juristischen und 
steuerlichen Rahmenbedingungen ver-
sorgt und direkt mit der praktischen 
Umsetzung konfrontiert. So reicht das 
Themenspektrum von der Marktanalyse 
über die strategische Planung bis hin 
zum Businessplan. 
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ZielgruppenZielgruppenZielgruppenZielgruppen    
 

▪ niedergelassene Ärzte mit dem Wunsch "weg von der Einzelpraxis" 

▪ leitende Krankenhausärzte und Krankenhausmanager, die ihren Bereich interdis-

ziplinär und Sektoren übergreifend orientieren wollen 

▪ Mitarbeiter aus der Pflege, die sich fit machen wollen für Aufgaben als Netzinitia-

toren 

▪ Mitarbeiter aus der Pharmaindustrie mit Wunsch nach Neuorientierung 
▪ Mitarbeiter aus Krankenkassen  
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mit Beiträgen zu u. a.:  

▪ Möglichkeiten und Grenzen der Vergütungsstrukturen in Selektivverträgen 

▪ steuerliche Rahmenbedingungen innovativer Versorgungsformen 

▪ worauf es beim Businessplan ankommt 

▪ juristische Aspekte z. B. ausgewählter Versorgungskonstellationen 

▪ effiziente und Ziel führende Kommunikation für Gesundheitsnetze 

▪ Qualitätsmanagement für Gesundheitsnetze 

▪ Marktanalyse und strategische Planung von Gesundheitsnetzen 

▪ neue Geschäftsfelder für Gesundheitsnetzwerke  

▪ Evaluation  als Erfolgsfaktor für erfolgreiche Netzarbeit 
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zusammen für nur  
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